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1. FINALITES DE L’UNITE DE FORMATION
1.1. Finalités générales

Dans le respect de l'article 7 du décret de la Communauté française du 16 avril 1991 organisant l'enseignement de promotion sociale, cette unité de formation doit :

· concourir à l'épanouissement individuel en promouvant une meilleure insertion professionnelle, sociale, scolaire et culturelle;

· répondre aux besoins et demandes en formation émanant des entreprises, des administrations, de l'enseignement et d'une manière générale des milieux socio-économiques et culturels.

1.2. Finalités particulières

L’unité de formation vise à permettre à l’étudiant :

· de participer aux situations relationnelles caractéristiques de l’activité professionnelle de l’urbaniste ;

· de présenter un projet ;

· de négocier avec des acteurs concernés.

2. CAPACITES PREALABLES REQUISES
2.1 . Capacités 
En contexte du projet

· situer l’urbanisme dans le champ général des activités humaines en tant que science, technique et art ;

· formuler une réflexion critique sur les rapports de l’homme au territoire et à la ville, dans une perspective d’élucidation et de compréhension des processus historiques, des facteurs d’évolution politique, culturelle, économique, sociale, physique, etc.

En méthodologie

· effectuer une recherche documentaire pour un thème donné relatif à l’urbanisme.

En projet d’urbanisme

· formuler les objectifs généraux d’un projet ;
· réaliser un projet d’urbanisme créatif de type urbanisme stratégique présenté sous forme de plans, schémas stratégiques, rapports écrit et oral, …..

2.2. Titres pouvant en tenir lieu

Attestations de réussite des unités de formation classées dans l’enseignement supérieur de type long :
« Contexte du projet : aspects généraux» code 322201U41D1, 

« Méthodologie du projet : aspects généraux» code 322202U41D1, 

« Projet d’urbanisme : aspects généraux: » code 322203U41D1, 

3. Horaire minimum de l'unité de formation 

	1. Dénomination des cours
	Classement des cours


	Code U


	Nombre de périodes



	Structuration de présentation, modes de présentation analogiques et numériques
	CT
	B
	27

	Art de la négociation 
	CT
	B
	27

	
	
	
	

	2. Part d'autonomie
	
	P
	18

	Total des périodes


	
	
	72


4. PROGRAMME 

4.1.
Structuration de présentation, modes de présentation analogiques et numériques

L’étudiant sera capable :

· de maîtriser les outils et techniques de communication propres à l’urbanisme ;

· de différencier méthodologie de présentation et méthodologie de conception ;

· d’appréhender le rapport entre le fond et la forme, le contenu et le support et en rendre compte ;

· de présenter un projet ou une étude de manière professionnelle et efficace, démontrant les qualités suivantes :

· présentation claire, structurée, synthétique et dynamique,

· créativité, adaptabilité et attitude critique,

· réactivité, réceptivité à la critique.

Au travers des principaux thèmes :

· notions de sémantique,

· principes, règles, codes et conventions de la communication écrite, verbale et visuelle applicables à l’urbanisme,

· outils et techniques de communication écrite, verbale et visuelle, généralement pratiqués en urbanisme, notamment :

· techniques analogiques et numériques de support à l’exposé et à la présentation orale,

· principes liés à la reproduction,

· techniques analogiques et numériques du dessin,
· interactions entre techniques écrite, visuelles et verbales.
4.2.
 Art de la négociation

A travers l’étude de théories relatives à la négociation et l’observation de cas concrets, l’étudiant sera capable :

· de décrire les enjeux d’un projet donné et de percevoir ses impacts conflictuels ;

· de formuler des hypothèses sur les contraintes, objectifs et motivations des différents intervenants concernés par un projet donné ;

· de procéder à une analyse structurée d’un rapport enjeux/conflit selon des critères quantitatifs, qualitatifs et temporels ;

· de définir une stratégie individuelle ou collective de négociation.

Au travers des principaux thèmes :

· contexte institutionnel,

· rapport aux notions de vérité, d’usage, de règle…,

· types de négociations,

· conditions préalables à la mise en place d’une négociation,

· conditions nécessaires au déroulement d’une négociation,

· aboutissement d’une négociation : la notion d’accord.

5. CAPACITES TERMINALES

Pour atteindre le seuil de réussite, l’étudiant sera capable :
d’utiliser des outils de présentation appropriés à l’urbanisme ;

de structurer une présentation et une négociation et l’adapter à des circonstances particulières ;

de percevoir l’autre comme un principe de réalité, de composer avec lui dans une démarche d’étude et de recherche urbanistique.

Pour la détermination du degré de maîtrise, il sera tenu compte des critères suivants :

l’utilisation judicieuse des techniques de présentation et de communication,

l’intégration transversale des apports disciplinaires,

l’originalité de l’utilisation des techniques de présentation et de communication,

la créativité dans l’élaboration d’une stratégie de négociation.

6. CHARGE(S) DE COURS

Le chargé de cours est un enseignant ou un expert.

L’expert devra justifier de compétences issues d’une expérience professionnelle actualisée et reconnue dans le domaine en relation avec le programme de formation du présent dossier pédagogique.

7. CONSTITUTION DES GROUPES OU REGROUPEMENT

Aucune recommandation particulière.

