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STAGE - HABILLEMENT : GESTION DE LA VENTE

ENSEIGNEMENT SECONDATRE SUFERIEUR DE TRANSITION

1. FINALITES DE L"UNITE DE FORMATION

1.1. Finalités générales

Conformément a Particle 7 du déeret de la Communauté frangaise du 16 avrl 1991
organisant 1’ enseignement de promotion sociale, cette unité de formation doit :

+ concourir 4 Vépanouissement individuel en promouvant une meilleure insertion
professionnelle. rociale, culturelle et scolaire;

¢ répondre aux besoins et demandes en formation émanant des enireprises, des

admimstrations, de l'enseignement et d'une maniére générale des milieux socio-
€conomiques ot culturels,

1.2 Finalités particulitres

L'unité de formation a pour but de favoriser un processus d’appremtissage et de
conscientisation professionnelle dans des situations réelles de vente en habillernent.
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2. CAPACITES PREALABLES REQUISES
2.1 Capacités
L’émdiant sera capable, dans une situation donnée, d’adapter les méthodes et outils adéquats
pour présenter un acte de vente de vétements et acoessoires.
2.2, Titre(s) pouvant en tenir lieu
Attestations de réussite des unités de formation:
¥« Habillement ; 1a vente »;

ET
¥  « Habillement : organisation du travail »;

ET
# « Habillement ; contiaissance de la mode ».

3. Horaire miniroum de I'unité de formation : 160 p

3.1. Etudiant : 160 p - Code U
Z

Le nombre de périodes suivies par 1 étudiant est mentionné sur lec titre délivré.

3.2. Encadrement du stage

Classement du cours Classemnent | Code 1J Nombre de
périodes par
étndiant
Encadrement de stage — Habillement : gestionde ; C.T. P.P. Y 3
la vente
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4, FROGRAMME

4.1. Programme pour les étndiants

L’étudiant sera capable de:

accueillir le client;

detecter ¢t respecter les besoins et attentes da client;

appliquer des techniques et outils de vente de v&tements et ACCESSOIres;
utiliser une caisse enregistrense;

commptabiliser les achats du clicnt;

etnballer les achats : vétements et accessoires;

améliorer la surface de présentation et de circulation;

réactualiser ou réassortir un étalage;

veiller 4 1’ordonnance des rayons;

assumer les responsabilités de réception des marchandises;

assumer les responsabilités d’ouverture et de fermeture du tnagasin;
assumer les responsabilités d’organisation interne du magasin;
s'tntégrer dans une équipe de travail,

4.2. Prosramme pour le chargé de cours

sighature de la convention par les 3 parties;

supervision de la préparation du stage;

supervision des activités avec visites obligatoires;

¢valuation générale du stage avee Pétudiant ot proposition éventuclle de remédiation.
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5, CAPACTTES TERMINALES

A P'issue de cette unité de formation, 'étudiant sexa capable d appliquer 1’ensemble des capacités
déterminées dans le programme.

Pour la determination du degré de raifrise, il sera tenu compte de 1’adéquation des
comportements et des techniques de vente aux diverses situations.
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6.  CHARGE(S) DE COURS

Le chargé de cours sera un enseignant,
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7. CONSTITUTION DES GROUPES OU REGROUPEMENT

Aucune recorrpandation particuliére.
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